AxiomlIA

Retail Health

La proxima
ubicacion no se
encuentra con un
radio.

Inteligencia territorial para identificar
micro-territorios con oportunidad y orientar la
expansion de cadenas de farmacias.

AxiomlA Salud | Inteligencia que convierte evidencia en decision



EL PUNTO DE VISTA AXIOMIA

La proximidad aparente no equivale
a acceso, demanda o viabilidad.

Los radios estaticos y el conteo de competidores no explican cémo se mueve la demanda ni
qué oferta es realmente accesible. Para decidir dénde profundizar, hay que modelar el
territorio como un sistema.

QUE CAMBIA

De identificar ubicaciones por intuicién o distancia lineal a priorizar
micro-territorios con sefiales integradas de demanda, oferta, acceso y
competencia.

e Oferta ponderada

Mapeamos formatos, competidores y sefiales de
capacidad para ir mas alla de un simple conteo de
puntos.

6 Friccion espacial

Usamos tiempos de traslado y conectividad para
aproximar areas de servicio mas cercanas a la
experiencia real.

° Demanda por micro-territorio

Cruzamos variables sociodemogréficas y patrones
espaciales para enfocar la factibilidad donde puede
haber mayor oportunidad.
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GEOINTELIGENCIA PARA EXPANSION

La oportunidad aparece en la interseccion.

01 Ofertay competencia

Ubicamos formatos y capacidad aproximada para entender
la cobertura disponible en una zona.

02 Acceso real

Modelamos tiempos y friccion espacial para estimar qué
tan accesible es la oferta existente.

03 Market hole priorizado

Sefialamos desequilibrios potenciales entre la demanda
estimada y oferta accesible para orientar la siguiente
validacion.

SALIDA PARA EL EQUIPO

Un mapa de priorizacion, criterios comparables entre zonas y una base

analitica para decidir donde realizar validacion comercial, inmobiliaria'y
regulatoria.
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[ ]
AxiomlIA
AXIOMIA SALUD - RETAIL HEALTH

Haz visible el siguiente
territorio de oportunidad.

Definimos ciudad, formato y pregunta de expansion para construir un
alcance util y una base de decision defendible.

CONVERSEMOS

ventas@axiomia.io

axiomia.io

55 2339 8152
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